
REJOINS L’IFDA ET LANCE TA CARRIÈRE

9h à 12h - 13h à 17h

Préparez votre avenir 
avec nos formations ! 

MANAGEMENT VENTE COMMERCE DISTRIBUTION

www.ifda.fr

4 jours en entreprise 
1 jour de formation au CFA



TITRES PROFESSIONNELS - DIPLÔMES DE L’ÉTAT

Conseiller de Vente 

Niveau 4 (BAC) 
Développez vos compétences
en conseil client et techniques
de vente avancées.

Responsable d’Établissement
Marchand

Négociateur technico-
commercial

Employé Commercial  

Niveau 3 (CAP) 
Maîtrisez les fondamentaux de
la vente et de l'accueil client
en magasin.

Manager d’Établissement
Marchand

Niveau 5 (BAC+2) 
Apprenez à gérer une équipe,
un rayon ou un point de vente
complet.

Niveau 6 (BAC+3) 
Accédez à des fonctions de
direction et pilotez la stratégie
commerciale.

IFDA (Institut  de la Formation, du Développement et de l’Apprentissage), centre de
formation avec 15 années d’expérience dans la vente et l’entrepreneuriat, forme en
alternance aux métiers de la vente, du commerce, du management et de la distribution
en contrat d’apprentissage sur 12 mois. 

Assistant manager d’unité
marchande

Niveau 4 (BAC) 
Développez l'aspect marchand
et l'attractivité de l'unité
marchande.

Niveau 5 (BAC+2) 
Recueillez des informations
relatives aux besoins et attentes
des prospects/clients. 

Nos formations, modulables et opérationnelles, répondent aux besoins des entreprises et
sécurisent les parcours des apprenants. Elles permettent une montée en compétences
rapide, en lien direct avec les réalités du terrain. Inscrites dans une démarche qualité
conforme aux exigences Qualiopi, elles garantissent des parcours structurés, évalués et
validés par des certifications professionnelles reconnues. À l’IFDA, nous privilégions une
pédagogie active : l’entreprise devient un véritable lieu d’apprentissage, avec un
accompagnement individualisé par des formateurs expérimentés.



LABEL ALTERNANCE ACTIVE

Le CFA IFDA propose une approche pédagogique
innovante, l’Alternance Active, qui place l’apprenant au
cœur de sa formation. Contrairement à une formation
classique centrée sur la théorie, elle s’appuie sur des
situations réelles en entreprise pour développer des
compétences concrètes et directement mobilisables.

POURQUOI COLLABORER AVEC L’IFDA ?

Adaptabilité : Des dates d’entrée permanentes pour une flexibilité maximale
dans le cadre de formations continues et sur mesure.

NOTRE DÉMARCHE 

Soutien complet : Accompagnement tout au long du processus, de l’inscription
à la signature du contrat.

Formation Spécialisée : Expertise reconnue dans les domaines de la vente, du
commence, du management et de la distribution. 

Nous vous accompagnons dans la définition du projet et des objectifs, et
organisons le recrutement en alternance dans le cadre d’un contrat
d’apprentissage de 12 mois.

Nous construisons et validons le programme de formation en y ajoutant des
modules adaptés à votre activité, votre métier et vos produits, afin de renforcer
la spécialisation sectorielle.

Nous assurons la gestion complète du montage administratif et financier du
dossier auprès de votre OPCO, qui couvrira les frais de formation théorique ainsi
que le tutorat.

Engagement Qualité : Sélection rigoureuse des candidats pour répondre à
vous besoins spécifiques.



CONTACT

05.31.61.63.63

www.ifda.fr

71 Boulevard de Strasbourg,
Toulouse

RETROUVEZ-NOUS

Ligne B - Station Jeanne d’Arc
Lignes de bus à proximité

REJOIGNEZ-NOUS

Un pc portable est mis
gratuitement à disposition des

apprentis

www.ifda.fr

Formez-vous dès maintenant :
commencez demain !

contact@ifda.fr
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